
Les missions

Profil recherché

Nous recrutons
Commercial(e) Terrain BtoB
Secteur : Gironde (33) / Landes (40)

Pourquoi rejoindre notre équipe ?

Rattaché(e) à la direction, vous serez en charge de :
Développer et fidéliser un portefeuille clients sur votre secteur
Prospecter de nouveaux clients et identifier des opportunités de croissance
Présenter, promouvoir et vendre nos produits auprès des prospects et clients
Négocier les conditions commerciales et conclure les ventes
Assurer un suivi régulier des clients et développer des relations durables
Réaliser un reporting de votre activité et atteindre les objectifs fixés

Implantée au Pays Basque (Bardos, 64), notre entreprise est une jeune marque innovante
spécialisée dans la fabrication et la commercialisation de produits cosmétiques et d’hygiène. 

Envoyez votre candidature à
aboscq@bastidarra.fr

Une expérience enrichissante dans un environnement dynamique et en pleine croissance.
L’implication dans des projets innovants avec une forte dimension locale et responsable.
Un cadre de travail agréable et convivial, au sein d’une équipe jeune et ambitieuse.

Dans le cadre de notre développement, nous recherchons un(e)
Commercial(e) Terrain BtoB pour renforcer notre présence sur le
secteur 33 / 40, avec la marque ONA COSMEHTIK.

Expérience réussie de 2 à 5 ans, en vente BtoB, idéalement dans l’univers de la pharmacie,
santé, parapharmacie ou réseau spécialisé
Goût prononcé pour le terrain, la prospection et la négociation
Autonomie, organisation et sens du résultat
Excellent relationnel et capacité à instaurer une relation de confiance
Permis B indispensable

@ona_cosmehtikONA COSMEHTIK

Suivez-nous ! 


